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法人向け総合決済ソリューション事業推進の強化に向けた取組について 

三井住友カード株式会社（代表取締役社長：大西 幸彦、以下「三井住友カード」）と株式会社セデ

ィナ（代表取締役社長：小野 直樹、以下「セディナ」）は、法人向け総合決済ソリューション事業推

進の強化に向け、以下の取組を行っておりますので、お知らせいたします。 

1. 背景

2019 年 11 月 1日にお知らせしたとおり、三井住友カード、セディナ、ＳＭＢＣファイナンスサー

ビス株式会社（代表取締役社長：龍田 俊之）は、法人向け総合決済ソリューション事業推進の強化

に向けて 3社体制の再編を実施いたしますが、本再編の一環として、以下の取組を行います。 

法人向け総合決済ソリューション事業をＳＭＢＣグループの中核事業へと成長させるため、今後も

スピード感を持って取組を進めてまいります。

2．取組の具体的内容 

（1）三井住友カードとセディナの地域営業拠点における連携強化

三井住友カードとセディナの地域営業拠点における連携強化の一環として、2020年2月を目途に、

三井住友カードの名古屋及び神戸の営業拠点をセディナの営業拠点と同一ビル、同一フロアに移転い

たします。 

本社のみならず、地域営業拠点においても両社が密接に連携することで、プロダクト毎に個社それ

ぞれが提案する営業推進体制から、ＳＭＢＣグループとしてワンストップで対応できる体制へ移行し

てまいります。 

（2）三井住友カードに「ソリューション営業部」を設置

決済にとどまらない複雑化した経営課題を解決する、お客さま毎に具体化したソリューションを提

供することを目的に、2019 年 11 月 1 日付で三井住友カードに「ソリューション営業部」を設置いた

しました。 

「ソリューション営業部」は、複合化・高度化するお客さまのニーズを的確に捉え、新たなプラッ

トフォームの構築等も含めた付加価値の高いソリューションを提供し、ＳＭＢＣグループの総合決済

ソリューション事業を牽引してまいります。
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